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Dein Unternehmen

braucht dich...

...als Unternehmer!

[



 Wer

er willst du sein? Ein
Selbststandiger oder ein
Unternehmer?




r

Selbststandige und Unternehmer verfolgen einen
gemeinsamen Zweck: sie méchten einen Nutzen stiften.
Der entscheidende Unterschied zwischen
Selbststandigen und Unternehmern ist, was sie dafir
tun. Es sind die innere Einstellung und die daraus
entstehenden Handlungen, die eine Person zum

Selbststandigen oder zum Unternehmer machen.



I Betrachte mal dein

Unternehmen als System.

Bist du auch ein
y Zahnrad?




r

Selbststandige wollen etwas tun, Unternehmer wollen

etwas erschaffen.




I In jedem Unternehmen

(das wachsen soll) braucht
es einen Unternehmer!

Du musst dich also IMMER gegen die Rolle des reinen
Selbststandigen entscheiden.

Entweder, um beides zu sein oder nur Unternehmer.
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Unternehmer-Problem:

Zu wenig Umsatz.



I Was wurde ein

Unternehmer tun?

Conversion

%ElglEeLnMASSIG Engagement-Raten

analysieren

Was machst du
dann mit den
Ergebnissen




Entscheidungen treffen

Wo liegt dein Fokus? Auf
dem Problem oder der
anstehenden

Entscheidung?

Was wurdest du

entscheiden, wenn keiner
hinschaut?




I Wie viele Leads brauchst

du fur Wachstum?

Was ist dein jahrl. Umsatzziel? 200 000 Euro
Wie oft launchst du? 2 x pro Jahr
Wie hoch ist deine Conversion? 2%

Wie viel Leads hast du? 1500

Was kostet dein Produkt? 2000 Euro



I Wie viele Leads brauchst

du fur Wachstum?

Was ist dein jahrl. Umsatzziel? 200 000 Euro

Wie oft launchst du? 2 x pro Jahr

Wie hoch ist deine Conversion? 2%

Wie viel Leads hast du? 1500 +1000 Leads
Was kostet dein Produkt? 2000 Euro

Umsatz pro Launch 60 000 Euro



IWie viele

du fur W

Was ist dein jahrl. Umsatzziel®

Wie oft launchst du? Jahr

Wie hoch ist deine Conversion? 2%

Wie viel Leads hast du? 1500 +1000 Leads
Was kostet dein Produkt? 2000 Euro

Umsatz pro Launch 60 000 Euro



I Basis stabilisieren -

Fokus auf Leadgewinnung

Setze nicht auf das “Prinzip
Hoffnung”: Teste und denke nach!

e Welches Freebie auf welcher Stufe der
Produktleiter?

e Wie verandern sich deine Kunden im
Laufe der Reise?

e TIPP fur schnelle Erkenntnisse



I Wie viele Leads brauchst

du fur Wachstum?

Was ist dein jahrl. Umsatzziel? 200 000 Euro

Wie oft launchst du? 2 x pro Jahr

Wie hoch ist deine Conversion? 2%

Wie viel Leads hast du? 1500 +1000 Leads
Was kostet dein Produkt? 2000 Euro

Umsatz pro Launch 60 000 Euro



I Wie viele “Preis” brauchst

du fur Wachstum?

Was ist dein jahrl. Umsatzziel? 200 000 Euro

Wie oft launchst du? 2 x pro Jahr

Wie hoch ist deine Conversion? 2%

Wie viel Leads hast du? 1500

Was kostet dein Produkt? 2000 Euro #1000 Euro

Umsatz pro Launch 90 000 Euro



Entscheidungen treffen

Entscheidung fur etwas

ist eine Entscheidung
gegen etwas.

“Entscheidungsmﬁdig keit.

Warum
Fallt es

Unklare Ziele




Entscheidung
definieren statt
hyperventilieren

Roadmap1

Klarheit Gber
Ziele und Werte

Reflektieren

Unsicherheit
akzeptieren

Q




2 Briicken1

Ilnvestitionen

Personlichen
Beziehungen

Wie wurdest du
entscheiden, wenn
du schon er(olgreich
warst?

Wie schade fandest
du es, wenn die

Person DICH

verlasst?







